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TEST DE POSITIONNEMENT — OFFRE DE FORMATIONS CREATION

Le porteur de projet

Mme oMo

SITUATION :
NOM : o Salarié

o Demandeur d’emploi: o oui o non
PRENOM : o Allocataire du RSA ; O OUi o non

o Autre (précisez) :
Nom de jeune fille :

Commune de naissance : DIPLOME :
Date de naissance : o Niveau | et Il (> BAC+2)
Adresse : o Niveau Il ( BAC+2)

o Niveau IV (BAC, BP)
o Niveau V (CAP, BEP)
o Niveau V Bis (Sans diplédme, Brevet, BEPC)

Code postal : o Niveau VI (Fin d’études obligatoires)

Ville :

Tél. portable :
Fixe :

Email :

Le projet

ACTIVITE ENVISAGEE : STATUT ENVISAGE :

Commune et Département Entreprise individuelle : o classique (réel simplifié) o Micro entrepreneur o EIRL
d’implantation :
Société : o EURL o SARL o SAS ou SASU o Ne sait paso Autre (a préciser)
Si date d’installation prévue,
laquelle :

o Création o Reprise o NSP

Participation au module « création d’entreprise 2h pour tout comprendre » du :

POSITIONNEMENT

Evaluation de 1 a 4 : 1 « pas du tout » a 4 « totalement »

Les questions a se poser Evaluation Préconisations
dela4

Esprit d’entreprendre

Est-ce que je connais toutes les étapes de la création

reprise ?
Est-ce que je connais toutes les spécificités de mon ,

Ly 00 Formation du :
metier ?
(réglementation, hygiéne, sécurité, accessibilité, décennale, co-traitance, sous- O RDV le:
traitance, conditions générales de vente, ..) O Autre :

Est-ce que j'ai déja anticipé les contraintes réglementaires
avant le lancement de mon entreprise ?

Est-ce que ma famille ou mes proches me soutiennent
dans ce projet ?




Les questions a se poser

Evaluation
dela4d

Préconisations

Etude de marché et positionnement de mon produit/ma prestation

Est-ce que je connais les caractéristiques de ma future
clientéle ? (leur profil, age, capacités financiéres, leur mode d’achat,

)

Ai-je trouvé mes premiers Clients ?

Est-ce que je connais mes concurrents ?
(qui sont-ils, quels les produits ou services rendus, zone d’attraction,
points forts/points faibles ? ...)

Est-ce que je sais ce que je pourrai apporter de plus ?

[J Formation du :
0 RDV le:

O Autre :

Etude commerciale

Est-ce que je sais comment vendre mon produit ou ma

prestation ?
(prix de vente, carte de visite, flyer, actions commerciales, vente en ligne ...)

Est-ce que j'ai déterminé les actions commerciales a mettre
en ceuvre ?

(prospection, publicité, marketing direct, événementiel, mailing, réseaux
sociaux, ...)

Est-ce que jai réalisé mes documents commerciaux

nécessaires, en m’assurant des mentions obligatoires ?
(devis, factures, cartes, ...)

[ Formation du :
O RDV le:

O Autre :

Etude Financiere

Est-ce que je connais le chiffre d’affaires minimum a

réaliser pour couvrir 'ensemble des charges de 'entreprise
2

Est-ce que je sais si mon projet est rentable ?
(calcul du seuil de rentabilité, point mort, calcul du bénéfice nécessaire pour
me payer, rembourser du capital de 'emprunt, investir, ...)

Est-ce que je connais les besoins (investissements, dépenses
de début d'activité, stocks, trésorerie, ...) et les ressources
nécessaires (apports, préts, aides, ...) pour démarrer mon
activité ?

Est-ce que je sais comment financer mon projet
(plan de financement, RDV avec la banque, aides ...)

[J Formation du :
[0 RDV le:

O Autre :

Etude juridique, fiscale et sociale

Est-ce que je sais si le statut juridique que jenvisage
correspond & mon projet ?

(avantages et inconvénients, quelle protection sociale pour quel
statut et I'imposition, ...)

Est-ce que je sais quel régime fiscal choisir ?

Est-ce que je sais comment faire ma déclaration
d’activité et comment remplir mes obligations déclaratives
fiscales et sociales ?

J Formation du :
O RDV le:

O Autre :

Gestion de I'entreprise au quotidien

Est-ce que je saurai gérer mon entreprise au quotidien ?

Est-ce que j'envisage de déléguer cette gestion ?

Est-ce que je sais comment embaucher si besoin ?

[J Formation du :
[0 RDV le:

O Autre :




